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L’ANALISI DELLA PERFORMANCE ITALIANA ALL’ESTERO NELLE PAROLE DEGLI OPERATORI

ASIA: prove tecniche
di internazionalizzazione

I 5 miliardi di valore conseguiti

nel 2013 sono fatti ancora su pochi
Paesi: Nordamerica, UK, Germania,
Svizzera.All'appello manca sempre

la Cina, che “pesa” solo per il 2% del
totale. E la situazione pare inchiodata
e problematica: se dovesse incepparsi
un mercato storico, ci troveremmo

senza paracadute. Colpa anche nostra, |

sostengono i produttori: fino a oggi
a Pechino abbiamo lavorato solo
per vendere e non per costruire

un mercato. Impresa fattibile

per il nostro sistema? Si, a patto

Calo dei consumi
interni: necessarie
nuove risposte

di DOMENICO ZONIN
Presidente dell'Unione Italiana Vini

Un dubbio serpeggia tra gli stand del Vinitaly,
rimbalzando dalle colonne dei giornali all'opi-
nione pubblica (del vino): la contrazione dei
consumi interni, 'ulteriore calo quantitativo se-
gnato quest’anno dalle vendite di vino, ¢ anche
- e quanto - responsabilita dei produttori?

La domanda, in realta, non é nuova, ma diversi
sono gli scenari disegnati sul futuro del mercato
italiano del vino che, a questo punto, richiedono
una risposta nostra, questa si, nuova e organica.

di partire con un progetto da subito
coerente e di lungo respiro

COMPOSIZIONE EXPORT
ITALIARS BOTTIGLIA
PER AREE

Iniziamo sgombrando il campo da un equivoco
di fondo: i produttori italiani soffrono, per primi,
la depressione del mercato interno. Chi mai an-
drebbe ad investire in Paesi lontani e sconosciu-
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decisamen-
te positivo sul
fronte export
per il nostro Paese sono i nu-
meri a certificarlo. Quei 5 mi-
liardi di euro sono un patrimo-
nio importante per le aziende a
tutti i livelli, dai grandi gruppi

alle piccole e medie. Tuttavia,

ascoltando gli operatori, so-
prattutto quelli che con i mer-

cati esteri hanno a che fare |

abituato il Dragone si sono ar-
restate. Ma soprattutto perché
- guardando indietro nel tem-
po - la situazione del nostro
Paese da quelle parti sembra
ingessata. Ancora oggi, Cina e
Hong Kong rappresentano una
quota minimale del valore glo-
bale delle nostre esportazioni,
poco pit del 2%, una quota che
rispetto a 13 anni prima é siau-
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liano miete successi, ma ieri, quando 'immagi-
ne del nostro vino era debole, se non inesistente,
il mercato parlava solo francese, ecc.

Gli oltre 5 miliardi di euro in valore, i 20 milioni
di ettolitri esportati nel 2013 sono un successo
che abbiamo costruito con fatica, investimenti,
errori, sacrifici, convinti di avere alle spalle un
prodotto di eccellenza, una storia affascinante e
un Paese straordinario da raccontare. Numeri di
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produttiva ma, soprattutto, imprenditoriale del-

tutti i giorni, all'appello man- | mentata di 2 punti, di cui perd | Mo ainoicn ‘ : ‘ ‘
ca qualcosa. Un qualcosa che i alcuni decimi sottratti proprio Altri Asia 4,7% Extra Ue 31,0% le nostre amgnde che h.anno dl.lnost'ratci c.h sape-
macchia il quadro luminoso | al resto del continente asiatico. | 10.3% ! re sfondare in mercati lontani e difficili, rima-
del record appena raggiunto e | Asia che, pur essendo cresciuta 8 ; nendo invece “al palo” sul mercato piu semplice,
che tutti indistintamente indi- | moltissimo dal 2000 a 0ggi (262 | CONTINUA A PAGINA 2 { quello di casa nostra. Ma la capacita di lavoro,
{ di investimento, di proposta che spendiamo sui
{ mercati internazionali & la stessa che utilizzia-
{ mo in Italia.
EREOIT TTANG DIVING B DO CRGINA TR COTERENS { Perché, allora, il differenziale di risposta e di ri-
Litri Euro Euro/litro | sultati? Crisi economica, cambiamento dell'im-
2012 2013 2012 2013 2012 2013 0 magine del prodotto e stili d} consumo: tutto
b v | no
Ue 754325760 | 733222.010 28 | 1763676658 | 1876.958.876 6.4 234 256 95 || ;:?Ja?g:ai?ezﬁaﬁ rlei‘;i‘:filledz‘:giﬁfifjrse
America 328.582.608 329.515.253 03 1180.242566 | 1229.083.552 41 359 373 38 : comunitarie per la promozione: fondi crescenti
Extra Ue 91.236.982 89.389.556 -2,0 367.708.498 380.986.348 6.1 4,03 4,36 83 \ da diversi anni, che dal 2012 hanno toccato quota
Asia 74.526.122 66.751.809 104 259.865.653 | 261793818 07 349 3.92 125 { 100 milioni/anno, grazie ai quali abbiamo con-
| quistato nuovi Paesi e aumentato le quote nei
Oceania 6.129.477 5.987.232 -23 23.058.059 23.585.241 23 3.76 3,94 47 { mercati consolidati. Ma i fondi Ocm sono riser-
Africa 2.762.962 2.816.285 18 6.400.064 7.314.689 143 232 2,60 121 k vati ai mercati terzi... e in Italia?
Totale 63.920 682.14 . 600.951.498 88 4 86 L : § CONTINUA A PAGINA 3




22

j IL CORRIERE VINICOLO N.11
} 7Ap1‘ile 2014

roduce solo 15-16 mila bottiglie di Primi-
tivo - e il totale della sua produzione si
chiude con altre 2-3 mila di Negroamaro
- ma Gianfranco Fino, 50 anni, ha fatto bingo.
Le sei guide principali del 2014 si sono trovate
d'accordo quando hanno collocate sul gradino

pit alto del podio il suo Es Primitivo di Mandu-

ria 2011.
Quando ha cominciato?

» Fino, elogib dell’alberello
In 10 anni al top delle guide

Se si riferisce alla mia azienda, nel 2004. Proprio |
in questi giorni ci siamo potuti permettere la |

prima verticale di 10 anni, fra 'altro con risul-
tati davvero ottimi anche per i piti vecchi. Se in-
vece la domanda & generale, fin da ragazzo. Ho
frequentato la Scuola enologica di Locorotondoe
poi mi sono dedicato alla consulenza per cantine
private e cooperative fin quando ho acquistato i
miei primi ettari.

Quanti sono oggi?

Nove di Primitivo, uno di Negroamaro. Vigne un
po’ particolari: coltivazione ad alberello, 5 mila
piante ettaro di 60-90 anni, vecchi cloni che dan-
no grappoli molto spargoli. La resa non supera
mai i 20-25 quintali per ettaro.

Come lo fa?

Leggero appassimento in pianta, raccolta a |

mano a fine agosto, cernita delle uve su tavolo in
cantina, lunghe macerazioni, 20-25 giorni, barri-
que - 50% nuove e le altre di un solo passaggio
- batonnage quotidiano,nove mesi di maturazio-
ne, niente filtrazioni, chiarificanti, precipitazio-
ne tartarica, sei mesi di affinamento in bottiglia
prima della commercializzazione.

FOCUS

Prezzo adeguato, immagino.
Franco cantina, 24 euro pit Iva, quindi un peli-
no sotto i 30. Vendo a ristoranti ed enoteche. Il
40% in Italia, di cui la meta in Puglia, e il resto
all’estero. In particolare I'Europa di lingua tede-
sca, nell'ordine Germania, Svizzera e Austria. Poi
Danimarca, Regno Unito, Canada, Usa...

Qual &, secendo lei, il motivo di tanto
successo?

La grande bevibilita,che metterei al primo posto.
Equilibrio, morbidezza, freschezza, poca tannici-
ta. Non ho mai visto lasciare una mia bottiglia
mezza piena al ristorante: & il miglior compli-
mento che possa ricevere un artigiano come me.

DENOMINAZIONI

Gianfranco Fino
con la moglie Simona

nella tenuta di Gianfranco Fino.
L'etd varia dai 60 ai 90 anni




